Myhajlo Todurov,

I N T E RVJ “ .

Zgodba o uspehu,

Danaja Oblak: Druzina kot
inspiracija za poslovni uspeh
| —

Danaja Oblak je podjetnica, ki
ima za seboj sedem uspesnih
poslovnih zgodb. Kot pravi
sama, je s svojim delom
posredno in neposredno

na svet pomagala pribliZno
160.000 otrokom.
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KAPITAL: Na kratko bi te prosil, da po-
ves$ nekaj o sebi.

Danaja OBLAK: Sem mamica dveh ot-
rok in podjetnica. Po izobrazbi sem
akademska oblikovalka, strastna bral-
ka, obozujem delo na sebi. Med svojo
kariero sem zgradila ve¢ uspe$nih
poslov in nazadnje tudi Nosecko, ki je
danes vodilen izobraZevalni medij za
mlade starSe in najvecja skupnost ma-
mic v Sloveniji. Letos sem ustanovila
tudi Solo za starse, ki pa je spletna izo-
brazevalna video platforma.

KAPITAL: Vedji del svojega Zivljenja si
razvijala poslovne ideje in si bila prav
pri vsaki tudi uspesna. Si imela Ze od
nekdaj dober poslovni ¢ut?

Danaja OBLAK: Ze kot puncka sem
barvala kamne in izdelovala zapestni-
ce ter jih prodajala na “Stantu” v svoji
vasi. Vedno sem bila kreativna in iska-
la sem nove priloznosti. Ze v prvem ra-
zredu sem vedela, da bom $la v $olo za
oblikovanje. Ampak ne morem delati
za druge. Imam ideje in tudi sposob-
nost, da te ideje hitro uresnic¢im.

KAPITAL: Opis$i svojo prvo podjetni-
$ko zgodbo.

Danaja OBLAK: Ze v srednji $oli sem
oblikovala materiale za kon¢ne stran-
ke. Pri 24 letih sem ustanovila svoj
oblikovalski studio, kjer sem povezala
programerje, ilustratorje, pisce, sne-
malce in druge oblikovalce.

KAPITAL: Vzporedno pa si Ze razvijala
naslednje ideje?

Danaja OBLAK: V casu oblikovalske-
ga studia sem zacela veliko delati na
druzbenih omrezjih in ustvarila sem
znamko MicroPR, preko katere sem
vodila Facebook profile za vecja podje-
tja. Najvecji uspeh je prisel, ko sem za-
Cela izobraZevati podjetja, kako voditi
svoje profile - kar je najbolj smiselno.

KAPITAL: Vsi smo delali napake in se
iz njih udili. Katera napaka ti je najbolj
ostala v spominu in kako ti je pomaga-
la pri prihodnjih izzivih?

Danaja OBLAK: Vsak podjetnik ve, da
je “napak” veliko, ¢eprav jih ne bi tako
imenovala, saj gre za Solo, proces. Naj-
bolj mi je v spominu ostal projekt za
znamko Nosecka. Prisla sem do ideje
Porodni spomin, kar je bil v osnovi

list papirja, na katerem so navedene
lastnosti novorojencka - velikost, teza,
fotka novorojencka ... Vrednost kon¢-
nega produkta je bila 5 evrov. To so bili
Se Casi, ko ni bilo pametnih Al-orodij in
sem te zadeve delala sama. Prvi mesec
sem imela ve¢ kot 140 narodil. Zaradi
¢asaizdelave se je to kasneje izkazalo za
nerentabilno.

KAPITAL: Nosecka.net obstaja Ze deset
let in je hitro postal glavni portal za ma-
mice v regiji. Kako si pri$la na to idejo?

Danaja OBLAK: Sem izredno radoveden
¢lovek, redno pridobivam nova znanja
in jih tudi zelo rada delim med ljudi.
Tako je tudi nastala skupnost Nosecka.
Ko sem zanosila, sem vse svoje znanje
delila v Facebook skupini Nosecka, ki
je zelo hitro pridobila sledilce, financi-
ranje pa je potekalo preko oglasevalcev.
7e prvo leto obstoja je bilo pozitivno

in sem lahko kmalu svojo energijo
usmerila v razvoj NosecCke. Kmalu
zatem sem ustvarila spletno stran
Nosecka.net.

KAPITAL: Ce povzamem, si v Zelji
po pridobitvi znanja ustvarila naj-
vedji portal, namenjen starSem?

Danaja OBLAK: Zelo hitro je stran
Nosecka.net prisla v vrh izobra-
Zevalnih medijev v Sloveniji. Vse
vsebine na portalu so za bralke
brezplacne - to je moje glavno vo-
dilo.

KAPITAL: Lahko predstavi§ nekaj
statistiénih podatkov Nosecke, da
si to lahko predstavljamo?

Danaja OBLAK: Spletno mesto ima
preko 2,9 milijona branj letno, re-
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dnih bralk pa ve¢ kot 400 tiso¢. Vsako
leto ta Stevilka dodatno zraste. Vsebine
redno pise ve¢ kot 50 strokovnjakov.
Pri pripravi vsebin pa sodeluje Ze vec
kot 80 mamic. Nasa skupnost je veli-
ka - z nami se je rodilo ve¢ kot 160.000
otrok! Zame je to najlepse darilo.

KAPITAL: Vse skupaj te je pripeljalo do
Sole za starse ...

Danaja OBLAK: O tem sem razmisljala
vec let. Projekt zahteva veliko financ-
no in ¢asovno investicijo, ¢esar zaradi
mladosti svojih otrok nisem mogla sto-
riti. Ne pozabimo niti pandemije, ki je
onemogocila snemanja. Na nasi sple-
tni platformi lahko bodoci starsi do-
stopajo do vsebinsko bogate in dobro
premisljeno postavljene ucilnice, vsi
predavatelji so zdravniki in certificira-
ni strokovnjaki.

KAPITAL: Kaj bodoc¢i stars pridobi s
teajem?

Danaja OBLAK: Strokovno vsebino, ki
je tako zastavljena, da jo je enostavno
razumeti. Sole za star$e obstajajo tudi
v fizi¢ni obliki, ampak je tezko v krat-

kem casu usvojiti vse znanje. Zato se
mi je ideja spletne video ucilnice zdela
idealna resitev. V Solo za starse so do-
dane tudi vsebine, do katerih bodoci
star8i ne pridejo v klasi¢nih Solah za

starSe. Cilj je pomagati, da bo prehod v
starSevstvo ¢im manj stresen.

KAPITAL: Imas$ Ze kak$no novo poslov-
no idejo?

Danaja OBLAK: Preko analize ponudni-
kov sem ugotovila, da za mlade starse,
ki so del podjetij z ve¢ zaposlenimi, ni
veliko izobrazevanj. Veliko se dela na
fizitnem in mentalnem zdravju zapo-
slenih, kar je odli¢no, ampak za star-
Sevstvo ni veliko ponudbe. Raziskave
tudi kazejo, da tovrstno izobrazeva-
nje zmanjsa absentizem, uc¢inkovitost
zaposlenih pa naraste. Do sedaj sem
sklenila pogodbe za izobraZevanje Ze
s Stevilnimi velikimi podjetji, kar je
dodatna potrditev, da sem tudi v kon-
ceptu B2B na pravi poti.

KAPITAL: Uspesno si lansirala tudi
produkt, ki je bil zaradi svoje globalne
prepoznavnosti omenjen tudi v reviji
Vogue?

Danaja OBLAK: Ker sem v osnovi indu-
strijska oblikovalka, sem si vedno Ze-
lela imeti lasten izdelek. Tako sem leta
2018 zacela izdelovati vodoodporne
podlage za fotografiranje Instant bac-
kdrops - printane, ki so takoj postale
hit med fotografi in “content creator-
ji” v svetu. Ta produkt je unikaten, saj
ga narocniki promovirajo z uporabo v
svojih objavah. Ker pa sem se tezko v
zadostni meri posvecala razvoju, sem
ga pred kratkim tudi prodala. Se vedno
sem ohranila manjsi lastniski delez in
bom sodelovala pri nadaljnjem razvo-
ju.

KAPITAL: Kaksen bi bil tvoj nasvet bo-
do¢im podjetnikom?

Danaja OBLAK: Brcaj in se ne ustavi.
Cetudi se zapletes v kaksno idejo, ki ne
deluje - pusti in pojdi naprej! Zelo po-
membno je, da se redno nadgrajujes.
Redno delaj na sebi. Ostani v trendu,
ne boj se umetne inteligence, ampak
jo implementiraj v svoj posel. Najpo-
membnejSi nasvet pa je: sledi svoji
strasti! m
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